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Efetividade do contrato internacional em face a pandemia do Covid-19
Effectiveness of the international contract face of the Covid-19 pandemic

Fabio Dias de Oliveiral

RESUMO

A pandemia causada pelo Covid-19 refletiu na economia mundial, grande parte na revisdo dos
contratos internacionais especialmente de compra e venda de mercadorias e insumos que,
certamente serdo descumpridos — ou cumpridos parcialmente — seja em virtude de paralisacbes na
cadeia produtiva de suprimentos (supply chain), seja ainda os problemas de ordem logistica.
Procuraremos entender esse desequilibro contratual decorrente da crise médica internacional, como
esta afetou a economia e a aplicabilidade do Direito internacional, para corre¢cdo das disparidades
dai decorridas.

A norma utilizada tende a ser o Decreto n® 8.327, de 16 de outubro de 2014, que promulga a
Convencao das Nacdes Unidas sobre Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias,
conhecida como convencdo de Viena. Assim, procuraremos Vverificar quais Sd0 0S meios
internacionais para efetivacdo do contrato em razdo do seu descumprimento e os Principios do
direito Internacional.

PALAVRAS CHAVE: COVID-19; Riscos nos Contratos Internacionais; Direito Internacional,
hardship.

ABSTRACT

The pandemic caused by Covid-19 reflected on the world economy, largely in the revision of
international contracts, especially for the purchase and sale of goods and inputs, which will
certainly be breached - or partially fulfilled - either due to stoppages in the supply chain. chain), as
well as logistical problems. We will try to understand this contractual imbalance resulting from the
international medical crisis, how it affected the economy and the applicability of international law,
in order to correct the resulting disparities.

The standard used tends to be the Decree No. 8,327, of October 16, 2014, which enacts the United
Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods, known as the Vienna
Convention. Thus, we will try to verify what are the international means for effectiveness the
contract due to its non-compliance and the International Law Principals.

KEY WORDS: COVID-19; Risks in International Contracts; International Law, hardship.
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1. INTRODUCAO

A pandemia causada pelo coronavirus afetou o comercio internacional de forma nunca
antes vista na histéria, sendo a gripe espanhola de 1918 o que mais se aproxima da situa¢éo, no
entanto a parte econdmica ndo conheceu similar em decorréncia do atual mercado globalizado.

Assim, 0 contexto que se apresenta a pandemia € inteiramente novo e nos cabe analisar
as questdes legais que a cercam, para podermos encontrar as solugdes mais equitativas. O presente
estudo visa analisar as solugdes disponiveis no ordenamento juridico brasileiro, e nas normas
internacionais, aplicaveis as situacOes de inadimpléncia internacional decorrentes da referida crise.
Um dos reflexos mais expressivos do abalo na economia mundial em virtude do COVID-19 € a
necessidade de revisitar inimeros contratos internacionais, especialmente de compra e venda de
mercadorias e insumos que, certamente serdo descumpridos — ou cumpridos parcialmente — seja em
virtude de paralisacdes na cadeia produtiva de suprimentos, que impactam exportacdo de produtos e
importacdo de insumos, ou ainda devido as dificuldades de logistica relacionadas ao
despacho/embarque, por avido ou mesmo navio, de tais insumos.

O coronavirus (COVID-19) é uma doenca infecciosa causada pelo virus SARS-CoV-2,
0s coronavirus sdo uma grande familia de virus que causam doencas que variam do resfriado
comum a doengas mais graves, como a Sindrome Respiratoria do Oriente Médio (MERS-CoV) e a
Sindrome Respiratéria Aguda Grave (SARS-CoV). O Diferencial da Covid-19 foi a velocidade em
que esta se propagou, tendo sido identificado o primeiro contagio humano, em dezembro de 2019
na cidade Wuhan na China, que a data de 20 de junho de 2022 tinha resultado em 538.888,306
casos confirmados e 6.318,494 mortes em todo o mundo, conforme o Centro de Ciéncia e
Engenharia de Sistemas (CSSE) da Johns Hopkins University.

Como meio de combate a essa pandemia a Organiza¢do Mundial da Saude recomendou
o distanciamento social e varios Estados nacionais determinaram a aplicacdo de quarentenas,
mantendo somente os trabalhos e servicos essenciais. Deste lockdown forcado varias empresas
reduziram ou encerraram suas producoes o que afetou toda cadeia produtiva de suprimentos (supply

chain).
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2. DA PANDEMIA DE COVID-19

A crise sanitéria vivida em decorréncia do Covid-19, ndo encontra parametro no mundo
Contemporéneo, afetando a economia mundial.

Os primeiros registros da doenca foram na China, inicialmente na cidade de Wuhei,
provincia de Hubei, tendo o governo chines informado a Organizacdo Mundial da Saude em 31 de
dezembro de 2019.

O Covid-19 é uma doenca infeciosa causada pelo coronavirus da sindrome respiratéria
aguda grave 2 (SARS-CoV-2), provavelmente uma mutacao de uma gripe animal que infectou o ser
humano. Apds ser notificada, a OMS publicou uma série de orientacdes técnicas a nivel mundial,
recomendando a todos os paises métodos de deteccdo do virus e de gestdo de possiveis casos.
Contudo, nesse meio tempo, foi confirmado oficialmente o primeiro caso de COVID-19 fora da
China no dia 13 de janeiro de 2020, no Reino da Tailandia. Seguindo a recomendacdo do Comité de
Emergéncia da Organizacdo, o diretor-geral da OMS, Tedros Adhanom Ghebreyesus, declarou, no
dia 30 de janeiro de 2020, que o surto do novo Coronavirus (COVID - 19) era uma emergéncia de
salde publica internacional. Naquele momento, j& haviam sido confirmados mais de 7.700 casos e
170 mortes na China e 82 casos confirmados em outros 18 paises.

Mesmo com varios paises adotando as préaticas sanitarias a fim de evitar a propagacao
da COVID-19, em 11 de marco de 2020, o diretor-geral da OMS classificou o surto do novo
Coronavirus como uma pandemia, visto que a epidemia se alastrou ao redor do globo,
contaminando um grande numero de pessoas. A mudanga de classificacdo ndo se deve a gravidade
da doenca, mas sim a sua rapida disseminacdo pelo mundo, pois j& se propagou por todos 0s cinco
continentes habitados.

Diante da inexisténcia de uma cura ou vacina contra 0 coronavirus, os especialistas da
OMS, indicaram o isolamento social como estratégia para contencdo da pandemia, visto sua alta
taxa de propagacao.

Para efetivacdo do isolamento social para reducdo da propagacao do coronavirus emitiu-
se no Brasil o Boletim Epidemioldgico n° 08 do Centro de Operagdes de Emergéncias em Saude
Plblica do Brasil?, que instituiu trés espécies de distanciamento social, sendo eles: o bloqueio total
(lockdown), o distanciamento social ampliado e o distanciamento social seletivo, seguindo o0s

parametros de salde internacionais.

2 http://www.cofen.gov.br/wp-content/uploads/2020/04/be-covid-08-final.pdf.pdf, acessado em 20JUN2022.
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O lockdown € o mais radical dos trés tipos, consistindo em um isolamento total, cujo
objetivo reside em interromper qualquer contato por um periodo de tempo, é também o mais nefasto
em termos econdmicos. O distanciamento social ampliado, a seu turno, consiste em um isolamento
de todos os setores da sociedade em suas residéncias, preservando-se tdo somente 0S Servicos
essenciais, adotando estes, por sua vez, medidas rigorosas de higiene, evitando-se também
aglomeragdes. Embora nao seja tdo impactante na economia quanto o lockdown, se mantido por
muito tempo, também pode gerar impactos significativos. Por fim, o distanciamento social seletivo
é aquele no qual apenas alguns grupos sociais permanecem isolados (como os que podem apresentar
quadros mais graves, tais quais os idosos e pessoas com doencas cronicas).

No Brasil, o primeiro caso confirmado do novo Coronavirus foi oficialmente notificado
no dia 26 de fevereiro de 2020, na cidade de S&o Paulo. Conforme o aumento do nimero de casos e
6bitos pela doenga nas semanas subsequentes, 0 Senado brasileiro aprovou, em sessdo realizada por
videoconferéncia - a primeira desse tipo nos 196 anos da casa legislativa, o Decreto Legislativo N°
6, de 20 de marco de 2020, o qual reconhece o estado de calamidade publica gerado pela pandemia
do novo Coronavirus. Dessa forma, reconhecendo a situacdo de calamidade publica, o governo
brasileiro possui a capacidade de aumentar o gasto publico, descumprindo a meta fiscal prevista
para 0 ano a fim de suprir as necessidades decorrentes da pandemia do novo Coronavirus - tais
quais gastos com leitos de UTI, respiradores, dentre outros insumos e medicamentos
(RODRIGUEZ, 2020, P.37).

Com as medidas de isolamento implementadas no mundo a economia mundial sofreu
uma crise de abastecimento sem precedentes, fronteiras foram fechadas bem como portos e
aeroportos milhdes de empregados deixaram de produzir, reduzindo o comercio internacional a
niveis pré globalizacéo.

Segundo o Fundo monetario Internacional paises como Italia e os Estados Unidos
possuem projecdes do seu produto interno bruto (PIB) para 2020 com valores negativos (Itélia -
9,1% e Estados Unidos — 5,9%)3. Como vimos e sentimos recessdo econdmica foi em escala

mundial afetando o mundo como um todo.

3Disponivel em: https://www.imf.org/es/Publications/WEO/Issues/2020/04/14/weo-april-2020. Acesso em: 20 jun2022.
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3. DOS CONTRATOS INTERNACIONAIS

Devido ao grande avanco tecnoldgico e social hoje estamos conectados a qualquer canto
do mundo de forma instantanea, o que esté nas relaces de consumo que ocorrem envolvendo Varios
estados nacionais da producdo, transporte até a entrega ou execucdo do contrato. Todavia, nas
relacdes entre cidaddos de diversos estados ndo € simples cada pais tem seu préprio regimento
interno, assim via de regra 0s contratos internacionais sdo regulados por normas gerais
internacionais.

Cada Estado regula suas normas internacionais, determinando o direito aplicavel ao
caso em concreto também conhecida como Lex Fori, ou lei do foro, responsavel por determinar o
direito aplicavel ao caso sub judice, seja ele um direito doméstico ou um direito estrangeiro,
segundo Beat Walter Rechsteiner, “(...) em regra, as legislagdes admitem uma escolha expressa ou
até tacita do direito aplicavel, contanto que, neste Ultimo caso, a vontade das partes resulte
claramente das circunstancias (RECHSTEINER 2003, p. 176).”

No Brasil o direito internacional privado aplica para regular sobre as obrigaces, a Lei
de Introducdo as Normas do Direito Brasileiro, mais especificamente o artigo 9°, que expressa:

Art. 9.° Para qualificar e reger as obrigacdes aplicar-se-4 a lei do pais em que se
constituirem.

81o Destinando-se a obrigacdo a ser executada no Brasil e dependendo de forma essencial,
sera esta observada, admitidas as peculiaridades da lei estrangeira quanto aos requisitos
extrinsecos do ato.

§ 20 A obrigacdo resultante do contrato reputa-se constituida no lugar em que

residir o proponente.

Tém-se conforme o que dispde a Lei de Introducdo as normas do Direito Brasileiro, a
respeito das obrigacOes contratuais que ndo se institui como elemento de conexdo a nacionalidade
daqueles que fazem parte do contrato, ou seja, ndo sera ela que designara que um contrato entre dois
ou mais sistemas juridicos.

O contrato internacional, é assim como o nacional, um negocio juridico e,
consequentemente, fonte de obrigagdes entre duas ou mais partes. No ordenamento juridico
brasileiro, como bem define a Professora Maria Helena Diniz o contrato em geral é como “[...] uma
espécie de negdcio juridico, de natureza bilateral ou plurilateral, dependendo, para a sua formacao,
do encontro da vontade das partes, por ser ato regulamentador de interesses privados”. A autora

também destaca que o contrato possui como efeito a “criacdo, modificagdo ou extingdo de direitos e

obrigacdes” (DINIZ, 2003. p. 97).
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Neste sentido um contrato internacional seria um contrato que envolve um fluxo
internacional de mercadorias, ou seja, uma operacdo de importacdo ou exportacdo ou Ccomo

expressa Strenger:

Sao contratos internacionais do comércio, todas as manifestacdes bi ou plurilaterais da
vontade livre das partes, objetivando relagBes patrimoniais ou de servicos, cujos elementos
sejam vinculantes de dois ou mais sistemas juridicos extraterritoriais, pela forca do
domicilio, nacionalidade, sede principal dos negécios, lugar do contrato, lugar da execucéo,
ou qualquer circunstancia que exprima um liame indicativo de Direito aplicavel.

(STRENGER, 2003, p.81)

A Convencdo Interamericana sobre Direito Aplicavel aos Contratos Internacionais de
1994, organizada pela OEA e assinada pelos paises integrantes do Mercosul - contudo nao

ratificada por nenhum deles, traz também uma definigéo sobre o tema:

Artigo 1

Entende-se que um contrato é internacional quando as partes no mesmo tiverem sua
residéncia habitual ou estabelecimento sediado em diferentes Estados Partes ou quando o
contrato tiver vinculagéo objetiva com mais de um Estado Parte.*

Acerca do contrato internacional de compra e venda de mercadorias, o0 artigo 1° da
Convencdo de Viena sobre Contratos Internacionais de 1980, adotada oficialmente pelo Brasil

através do Decreto n°® 8.327/2014, dispde de maneira mais abrangente:

(1) Esta Convencdo aplica-se aos contratos de compra e venda de mercadorias entre partes
que tenham seus estabelecimentos em Estados distintos:

(a) quando tais Estados forem Estados Contratantes; ou

(b) quando as regras de direito internacional privado levarem a aplicacdo da lei de um
Estado Contratante.

(2) N&o sera levado em consideracdo o fato de as partes terem seus estabelecimentos
comerciais em Estados distintos, quando tal circunstancia ndo resultar do contrato, das
tratativas entre as partes ou de informacdes por elas prestadas antes ou no momento de
conclusdo do contrato.

(3) Para a aplicacdo da presente Convencdo ndo serdo considerados a nacionalidade das
partes nem o carater civil ou comercial das partes ou do contrato.®

Como vemos a Convencédo de Viena apresenta uma definicdo ampla do que é contrato

internacional e de seus participantes.

4 Disponivel em: https://www.o0as.org/juridico/spanish/tratados/b -56.html

5 BRASIL. Decreto n° 8.327, de 16 de outubro de 2014. Promulga a Convencéo das Na ¢des Unidas sobre Contratos de
Compra e Venda Internacional de Mercadorias - Uncitral, firmada pela RepuUblica Federativa do Brasil, em Viena, em
11 de abril de 1980. Disponivel em: http://www.planalto.gov.br/ccivil 03/ ato2011 — 2014/2014/decreto/D8327.htm,
acessado em 20JUN2022
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Os tratados internacionais serdo aplicados entre os Estados que consentiram
expressamente com a sua adocdo no livre e pleno exercicio de sua soberania, ou seja, os tratados
ndo criam obrigagdes aos Estados que ndo foram signatérios, mas apenas para os Estados-partes.

Cumpre deixar claro que a convencdo de Viena sobre a venda internacional de
mercadorias, excluem-se Convencao de Viena as compras efetuadas diretamente pelo consumidor
final e operacbes envolvendo valores imobiliarios, titulo de crédito, compra e venda de moedas,
eletricidade, bens imoveis, navios, barcos e aeronaves. E importante destacar que a Convencéo das

Nacbes Unidas contempla o principio da autonomia da vontade.

4. DO CUMPRIMENTO DOS CONTRATOS INTERNACIONAIS

“O negocio juridico é realizado por meio de um contrato, na concepg¢do tradicional,
impbe o seu cumprimento em decorréncia do principio classico pacta sunt servanda, fundamental
para a existéncia de uma seguranca juridica no negocio” (RODRIGUEZ, 2020, p.10). Contudo, nas
palavras de Silvio de Salvo Venosa: “[...], a nova concep¢do de contrato, suas novas funcoes
desempenhadas na sociedade e no Estado moderno exigem, por excecdo, uma atenuacdo do
principio geral” (RODRIGUEZ, 2020, p.64), no que se refere a obrigatoriedade contratual.

Todo acordo esta sujeito a oscilacdo de lucro e prejuizo, dentro do limite legal, e quando
esse limite ultrapassa a razoabilidade permitida pela livre concorréncia, é dever do legislador dar a
parte lesada a possibilidade de renegociar os termos do negdcio para que nado seja ela levada a ruina
enquanto a outra parte possui um lucro desproporcional (RODRIGUEZ, 2020, p.64).

4.1. Normas nacionais

A legislacdo brasileira possui alguns dispositivos especificos para o caso de
inadimplemento contratual em decorréncia de eventos posteriores a formagdo do negdcio juridico,
desde que atendidos alguns requisitos.

O primeiro desses institutos € o da resolucdo do contrato por onerosidade excessiva

encontra-se disposto no artigo 317 do Caodigo Civil:

Art. 317. Quando, por motivos imprevisiveis, sobrevier despropor¢do manifesta entre o
valor da prestacdo devida e 0 do momento de sua execucdo, poderd o juiz corrigi-lo, a
pedido da parte, de modo que assegure, quanto possivel, o valor real da prestacéo.
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No entendimento de Silvio de Salvo Venosa a onerosidade excessiva decorre
“acontecimentos extraordindrios e imprevisiveis” e devem incidir de forma geral na sociedade, e
n&o apenas no contratante lesado (RODRIGUEZ, 2020, p.66).

Ainda temos a inexecucdo do contrato através do caso fortuito e da forga maior, cujo
principio legal exclui a culpa do devedor que, por razao de fato imprevisivel e invencivel, encontra-
se impossibilitado de cumprir com sua obrigacdo contratual de forma total ou parcial. S&o, portanto,
excludentes de responsabilidade, tratados sem diferenciacéo pelo Cédigo Civil brasileiro em seu art.
393:

Art. 393. O devedor ndo responde pelos prejuizos resultantes de caso fortuito ou forca
maior, se expressamente nao se houver por eles responsabilizado.

Paragrafo Unico. O caso fortuito ou de forca maior verifica-se no fato necessario, cujos
efeitos ndo era possivel evitar ou impedir:

A doutrina patria se utiliza também da clausula rebus sic stantibus, que de forma
simplista entendesse que o contrato faz lei entre as partes enquanto os fatos se mantem conforme
foram estabelecidos na época da contratacdo, o art. 478 do Cddigo Civil prevé até mesmo a
resolucdo do contrato quando ocorrer a onerosidade excessiva em decorréncia de acontecimentos

extraordinarios e imprevisiveis.

Art. 478. Nos contratos de execucdo continuada ou diferida, se a prestacdo de uma das
partes se tornar excessivamente onerosa, com extrema vantagem para a outra, em virtude de
acontecimentos extraordinérios e imprevisiveis, poderd o devedor pedir a resolucdo do
contrato. Os efeitos da sentenca que a decretar retroagirdo a data da citacéo.

Notamos assim, que estd superado o entendimento de que o que € contratado € justo e
ndo pode ser revisto, mesmo porque o contrato tem uma funcdo social que supera 0s interesses
particulares dos contratantes.

Quanto a diferenca entre os conceitos, a doutrina nacional apresenta diversos
entendimentos, de modo que, a depender da linha adotada, um mesmo fato podera ser considerado
como caso fortuito ou como forca maior, afinal, o efeito sempre serd 0 mesmo: auséncia de
responsabilizacdo do devedor que ndo cumpriu com a obrigacdo. Por tal motivo, parte da doutrina
0s considera como sindnimos, porquanto inexistem diferencas praticas em suas aplicagdes.

Portanto, o caso fortuito ou a forga maior ocorrem quando um evento superveniente de
efeitos inevitaveis impede o cumprimento contratual por alguma das partes. Assim, sdo institutos
que se prestam a retirar do devedor o 6nus de indenizar a outra parte caso ndo consiga adimplir a

obrigagao.
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4.2. Da Clausula de Forca Maior e a Clausula de Hardship

As clausulas de forga maior e hardship no ramo do direito internacional sdo entendidos
como “instrumentos capazes de criar direitos, modifica-los ou extingui-los, mas que séo dotados de
estraneidade por interligar partes com sedes ou domicilios situados em Estados distintos, e cujo
objetivo € unir duas ou mais jurisdi¢des em prol de um objeto” (MALHEIRO, 2012, p. 90).

Devemos deixar claro a distingdo entre os conceitos existentes o da forca maior,
internacionalmente conhecido como force majorum e o hardship e ainda elucidar quais sdo 0s
cuidados que se deve ter ao optar por cada uma destas clausulas quando da edi¢do de um contrato
internacional.

Em decorréncia dos varios sistemas juridicos e da inseguranca juridica estabeleceu-se a
padronizacdo das fontes normativas do direito internacional, assim diante das caracteristicas dos
contratos internacionais, criaram-se algumas clausulas que regulam situacdes tipicas das relacfes
econdmicas transfronteiricas como, por exemplo, a clausula de eleicdo do foro competente para
dirimir eventual litigio proveniente do contrato, e a clausula de elei¢do da lei aplicavel ao contrato.

A presenca de elementos de conexdo € um dos fatores que identifica o contrato como
internacional. Outro é a presenca de certas clausulas, tipicas dos contratos internacionais, e que pela
sua funcdo ndo seriam Uteis ou indispensaveis aos contratos de direito interno. Essas clausulas estdo
ligadas ao problema da eleicdo do foro, aos efeitos do tempo, ao risco e a moeda (BAPTISTA,
2010, p. 177).

Nesse diapasdo, o conceito o conceito de for¢a maior € entendido de forma diversa por
cada sistema juridico, muitas vezes sem previsdo expressa, ou ainda conforme Baptista “os
legisladores evitam enunciar tais eventos, deixando para os tribunais o exame, caso a caso, e sua
determinagao” (BAPTISTA, 2010, p. 228).

Verificamos que a comunidade internacional precisa de regras gerais endo a convengéo
das NacgOes Unidas para a Venda Internacional de Mercadorias, de 1980, chamada de CISG, ou
convencao de Viena uma destas.

Além de convengdes algumas instituicbes privadas encarregadas de padronizar e
viabilizar, em termos de seguranca juridica, 0 comércio internacional, como faz o Instituto de
Direito Internacional privado — UNIDROIT, a Cémara de Comércio Internacional de Paris, a
Comissao das Nacdes Unidas para o Direito Mercantil Internacional — UNCITRAL e outras fontes

transnacionais.
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A convencdo de Viena sobre a Venda Internacional de Mercadorias, de 1980, a define

da mesma forma:

“Artigo 79. Uma parte ndo ¢ responsavel pela inexecugdo de qualquer das suas obrigacdes
se provar que tal inexecucdo se ficou a dever a um impedimento alheio a sua vontade e que
ndo era razoavel esperar que ela o tomasse em consideracdo no momento da conclusdo do
contrato, o prevenisse ou 0 ultrapassasse, ou que prevenisse ou ultrapassasse suas
conseqliéncias” (BASSO, 2009, p.450)

Podemos entender, assim, que a forca maior se trata de um ato ou vontade das partes de
ocorréncia imprevisivel, sendo impossivel para as partes escaparem dos efeitos deste fato. Temos,
portanto, circunstanciais imprevisiveis a época da contratacdo as quais as partes ndo podiam, por
suas préprias vontades, afastar.

Em contrapartida temos o hardship, conceito que pode ser entendido em seu significado
um endurecimento das condi¢des do contrato. A clausula de hardship, também conhecida como
clausula de readaptacédo, é uma variagdo mais especifica das clausulas denominadas de forca maior
que, por sua vez, permite uma renegociacdo do contrato diante de uma dificuldade econdmica fruto
de evento imprevisivel e inevitavel, que tornou a obrigacdo excessivamente onerosa para alguma
das partes, desequilibrando drasticamente o contrato nos termos em que foi assinado.

Verificamos, entdo que a clausula de hardship seria utilizada quando as condi¢des
externas do contrato e imprevisiveis ao tempo da contratacdo alterassem de forma significativa a
prestacdo ou a contraprestacdo do contrato, desse modo, a necessidade de uma readequacdo ao
contrato, a fim de que a paridade entre as partes retorne ao status quo, ou seja, a utilizacdo da

clausula teria por objetivo a conservacdo do contrato com as readaptagdes necessarias.

4.3. UNIDROIT

O Instituto Internacional para a Unificagéo do Direito Privado, também conhecido como
UNIDROIT, é uma organizacdo internacional independente cujo proposito € estudar formas de
harmonizar e de coordenar o direito privado entre Estados e preparar gradualmente a adogéo, pelos
diversos Estados, de uma legislacdo de direito privado uniforme. Inicialmente fundado em 1926
como 6rgao auxiliar da Sociedade das Nagdes, o instituto foi restabelecido em 1940 por meio de um

tratado multilateral.
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Os Principios UNIDROIT sdo de importancia internacional que € compilado pelo
Instituto Internacional para a unificacdo do Direito Privado, entre seus principios temos a clausula
de hardship®:

ARTICLE 2 (DEFITION OF HARDSHIP)

There is hardship where the occurrence of events fundamentally alters the equilibrium of
the contract either because the cost of a party’s performance has increased or because the
value of the performance a party receives has diminished, and

(a) the events occur or become known to the disadvantaged party after the conclusion of the
contract

(b) the events could not reasonably have been taken into account by the disadvantaged
party at the time of the conclusion of the contract,

(c) the events are beyond the control of the disadvantaged party, and

(d) the risk of the events was not assumed by the disadvantaged party.’

Assim, podemos verificar que apesar de ser reiterado a autonomia da vontade das partes
em contratar, e a boa-fé contratual a inclusdo da clausula hardship pelos contratantes estes fixam a
possibilidade de renegociar, mas também como sera essa renegociacdo, tal como estipular prazos
para a tentativa prévia de resolucdo antes de instaurar qualquer disputa arbitral ou judicial, bem
como 0s novos Vvalores e novos indices econdmicos para o contrato e, também, como ocorrera esse
procedimento.

Os principios da UNIDROIT consideram a hardship como uma exce¢do ao principio
pacta sunt servanda, assim ara que haja hardship, € necessario que, em decorréncia de um evento
imprevisivel, o qual ndo poderia ter sido razoavelmente considerado no momento da celebracéo,
uma das partes venha a sofrer com uma onerosidade excessiva para adimplir com sua obrigacéo.

Logo, a hardship somente sera aplicada nos casos em que as partes empregarem 0S
Principios da UNIDROIT no caso concreto ou, ainda, quando houver uma clausula expressa nesse

sentido.

6https://www.unidroit.org/instruments/commercial—contracts/unidroit-principIes—201O/chapter-6—section—
2/#1623694323415-30641944-9988, acessado em 20JUN2022.

! Artigo 2 — Definicdo de Hardship

H& Hardship quando a ocorréncia de eventos altera fundamentalmente o equilibrio do contrato, seja porque o custo do
desempenho de uma parte aumentou ou porque o valor do desempenho que uma parte recebe diminuiu, e (a) 0s eventos
ocorrerem ou se tornarem conhecidos da parte prejudicada apés a celebragdo do contrato; (b) os eventos ndo poderiam
razoavelmente ter sido levados em consideracdo pela parte prejudicada no momento da celebracdo do contrato; (c) os
eventos estdo além do controle da parte desfavorecida; e (d) o risco dos eventos ndo foi assumido pela parte
prejudicada. (tradugdo nossa)
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4.4. Da possibilidade de Arbitragem

Como vimos a rigidez do pacta sunt servanda pode ser mitigada em razdo dos
acontecimentos imprevisiveis as partes, diante dessa crise generalizada é possivel utilizar-se de
solugdes consensuais, de cooperacdo e de boa-fé frente aos descumprimentos e desequilibrios
contratuais, que permitam que todas as partes ganhem, ou que as perdas sejam mitigadas.

Neste ambito de renegociacao dos contratos, sem ddvida, a mediagcdo, como mecanismo
auto compositivo de resolucdo de conflitos passard a ter um papel muito mais relevante e atual,
tanto nos contratos nacionais como nos internacionais.

Em matéria de Arbitragem Internacional, reconhecidas instituicdes como a International
Chamber of Commerce (ICC) de Paris e o Chartered Institute of Arbitrators (CIARb) de Londres,
publicaram recentemente, em marco e abril de 2020, como resposta a pandemia, guias praticos para
a mitigacdo dos efeitos negativos da pandemia do coronavirus nos processos arbitrais e outros
ADRSs, promovendo necessarias mudancas a serem aplicadas por Tribunais Arbitrais, assessores

legais e partes envolvidas nos processos.

5. CONCLUSAO

Os contratos sdo ferramentas importantes para o comércio internacional. Pela segurancga
juridica que proporciona as relagdes contratuais internacionais, tornou-se um dos instrumentos
legais para realizar negocios juridicos entre pessoas fisicas de diferentes paises.

Com a pandemia do coronavirus, o cenario mundial foi afetado de novas maneiras sem
previsdo das suas consequéncias comerciais. Seus efeitos ndo se limitaram ao campo da salde
publica, pois deram origem a uma crise econémica mundial, afetando diversas relagdes comerciais.
Um desses efeitos tem sido na area das obrigages uma vez que tém sido tomadas medidas por
varios paises para travar a propagacao da epidemia como o encerramento de fronteiras, portos e
aerddromos, que inevitavelmente colapsou ao comércio internacional.

Nesse sentido, a presente pesquisa buscou analisar solugdes previstas nas normas
nacionais e internacionais para o inadimplemento de contratos internacionais em decorréncia da
pandemia.

O impacto causado pela pandemia ainda ndo foi dimensionado, contudo, ja se pode
perceber parte de suas sequelas no ambito econémico de varios paises. Fatores como a sua facil

propagacao do virus e sua alta taxa de contaminacao obrigaram governos do mundo todo a tomarem
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uma série de medidas, sendo a principal delas a aplicacdo de um isolamento social, e em
decorréncia desse isolamento, o qual afetou diretamente a prestacdo de servicos e as condi¢cdes de
trabalho em diferentes setores da economia, instalou-se um cenario de incerteza. Cabe deixar claro
que o presente trabalho procurou ndo se aprofundar sobre o tema sobre a COVID-19 no comércio
internacional, mas apenas contextualizar o cenario contemporaneo.

Analisamos algumas das ferramentas nacionais e internacionais para efetivacdo dos
contratos, embora os ordenamentos juridicos contenham, em regra, previsfes legais que tratem da
questdo, muitas vezes divergem entre si quanto a alguns pontos. No geral, podem incidir os
institutos da onerosidade excessiva (artigos 317 e 478) e o caso fortuito ou forca maior (artigo 393),
ambos do Codigo Civil de 2002.

Quanto a normativa internacional verificamos alguns instrumentos auxiliares possiveis
de serem usados pelas partes, tais como a Convengdo das Nagdes Unidas sobre Contratos de
Compra e Venda Internacional de Mercadorias (CISG), promulgada no ordenamento brasileiro pelo
Decreto n® 8.327/2014 e que traz no seu artigo 79 disposi¢des especificas sobre a questdo ou, ainda,
a possibilidade de utilizacdo dos Principios UNIDROIT para reger o contrato ou apenas
complementa-lo.

Verificamos que independente dos institutos mantém-se o principio da preservacao dos
contratos e pelo principio da obrigatoriedade dos pactos (“pacta sunt servanda”), sendo certo que a
manutencgdo do contrato faz com que as obrigagOes contratadas permanecam vigentes.

O texto desse dispositivo da a entender que sdo consideradas as hip6teses em que fatos
além do controle das partes impossibilitam a performance, independentemente das definices
contratuais ou advindas da legislagdo dos paises das partes contratantes, e que faz concluir, assim,
que as consequéncias do Coronavirus em tais circunstancias funcionariam como caso fortuito/forga
maior — em contratos internacionais usualmente classificados como force majeure — capazes de
relativizar, ou mesmo isentar responsabilidades.

Independentemente do pais, o contrato costuma prever as consequéncias de seu
descumprimento, e no cenario internacional estes podem conter diversas previsdes, e se sujeitar a
uma diversidade de legislacGes distintas aplicaveis, que podem, consequentemente, mudar a
interpretacdo dos respectivos direitos e deveres das partes. Ndo obstante a isso, existe a capacidade
das partes buscarem, de comum acordo e previamente a esse estagio, através de discussdes,
rendncias e comprometimento mutuo, celebrando-se, por fim, um aditivo contratual.

Por fim, faz-se imprescindivel analisar cada relacdo contratual, compreendendo suas

clausulas e o contexto o qual as partes estdo inseridas: se, diante da pandemia, realmente ndo ha a
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possibilidade de cumprimento da obrigacdo (ou apenas de cumprimento parcial), se houve
excessiva onerosidade para o adimplemento das obrigacbes de uma das partes, dentre outras

hipoteses que podem ser verificadas através da anélise de cada caso em concreto.
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